
 
 

 

Terrassa (Barcelona), a 16 de octubre de 2025  

 

Vytrus Biotech, S.A. (en adelante “Vytrus” o la “Sociedad”), en virtud de lo dispuesto en 

el artículo 17 del Reglamento (UE) nº 596/2014 sobre abuso de mercado y en el artículo 

227 de la Ley 6/2023, de 17 de marzo, de los Mercados de Valores y de los Servicios 

de Inversión, y disposiciones concordantes, así como en la Circular 3/2020 de BME MTF 

Equity sobre información a suministrar por empresas incorporadas a negociación en el 

segmento BME Growth de BME MTF Equity, (en adelante, “BME Growth”), pone en su 

conocimiento la siguiente información relativa al cierre del primer semestre de 2025: 

 

INFORMACIÓN FINANCIERA 

 

I. Informe Corporativo del primer semestre de 2025. 

 

II. Estados Financieros Intermedios, Notas Explicativas e Informe de gestión 

correspondientes al periodo de 6 meses finalizado el 30 de junio de 2025, 

junto con el Informe de Revisión Limitada del Auditor de la Compañía. 

 

 

De conformidad con lo dispuesto en la Circular 3/2020 de BME Growth, se hace constar 

que la información comunicada por la presente ha sido elaborada bajo la exclusiva 

responsabilidad de la Sociedad y sus administradores. 

 

Atentamente,  

 

 

 

Albert Jané Font 

Presidente del Consejo de Administración 

Vytrus Biotech S.A. 
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Informe semestral
Enero-Junio /2025



Informe semestral /1S 2025

Contenido

1.  Evolución del negocio

2. Viaje desde el origen

3. Información financiera

Indicadores clave

Estados financieros

   4. Perspectivas de futuro



Evolución del negocio

01

Informe semestral /1S 2025



LOS COFUNDADORES

Un primer semestre de gran crecimiento y confianza

Comercialización directa en España y Francia

Vytrus Biotech es una compañía biotecnológica que
desarrolla, produce y comercializa en todo el mundo
ingredientes activos de alto valor añadido para el
mercado dermocosmético y sanitario.

Su objetivo es ser referente en innovación y
sostenibilidad en el sector de los ingredientes
dermocosméticos mediante sus plataformas
biotecnológicas. El fin último se centra en promocionar
la salud de la piel y el cabello para mejorar el aspecto y
el bienestar de las personas. Nacida como un modelo de
negocio altamente sostenible, Vytrus es hoy una
compañía industrial, sólida y rentable, referente a nivel
mundial. 

Fundada en 2009, Vytrus cuenta con presencia en los 5
continentes, siendo un player reconocido por su
innovación y sostenibilidad en la industria cosmética
global. Desde 2022, la compañía cotiza en el mercado
BME Growth. 

El desempeño del sector cosmético en el primer
semestre de 2025 ha sido positivo. Los grandes grupos
competidores internacionales han registrado
incrementos orgánicos moderados, mayoritariamente
entre el +3% y el +8%, mientras que algunas divisiones
más expuestas a categorías específicas, como filtros
solares o cuidado personal, han experimentado cierta
ralentización. Aun así, la industria vuelve a confirmar su
resiliencia en un entorno global marcado por la
volatilidad económica y la presión en los costes.

En este contexto, los resultados de Vytrus Biotech
destacan por encima del comportamiento general del
sector. Durante el primer semestre de 2025, la compañía
ha alcanzado una facturación récord de 4,4M € y un
EBITDA de 2,1M € (+75 y +112% de incremento respecto al
primer semestre de 2024, respectivamente). El beneficio
neto de la compañía se ha incrementado un 184% hasta
superar los 1,45M € en el primer semestre. Vytrus se sitúa
así en la parte alta del mercado en términos de
márgenes y crecimiento.

Estos resultados ponen de relieve la fortaleza del
modelo de negocio de Vytrus y su capacidad de
capturar valor en segmentos de alto potencial dentro
de la biotecnología aplicada a la cosmética.

Desde 2025, Vytrus Biotech ha asumido la gestión directa
de todas las cuentas de clientes en España y Francia. En
el mercado francés, la compañía ya trabajaba de forma
directa con los principales clientes estratégicos,
mientras que el distribuidor se ocupaba del resto. Con el
nuevo modelo, es la propia sociedad quien gestiona la
totalidad de la cartera en ambos países, reforzando así
su control comercial y la proximidad con el cliente.

Esta decisión estratégica responde al objetivo de tener
una interlocución directa con nuestros clientes en los
mercados que nos son propios, para a medio plazo
impulsar el crecimiento de la facturación y avanzar en el
cumplimiento de las metas fijadas en el plan
estratégico. Además, permitirá ofrecer un servicio más
cercano y personalizado a nuestros clientes.

Evolución del negocio

Òscar 
Expósito
CEO, CSO y
cofundador

Albert
Jané 
CEO y

cofundador
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Las cifras reportadas confirman e incluso superan el
avance de resultados no auditados comunicado por
Vytrus al mercado BME Growth en julio de 2025. La
compañía continúa ejecutando con éxito su estrategia
de expansión internacional y de innovación
biotecnológica, reforzando su posicionamiento
competitivo y sentando unas bases sólidas para
sostener un crecimiento rentable y diferencial en los
próximos años.



Para sostener esta nueva etapa, Vytrus ha reforzado su
estructura comercial en España y Francia. Al mismo
tiempo, sigue ampliando sus capacidades productivas y
logísticas para dar respuesta al incremento de la
demanda. España y Francia se consolidan como
mercados prioritarios para la compañía, no solo por su
peso en la industria mundial de la cosmética, sino
también por su creciente apuesta por soluciones
sostenibles y de alto valor añadido.

En 2025, tras el inicio de la comercialización directa,
España ha seguido siendo el principal mercado de
Vytrus, suponiendo un 29% del total de sus ventas y
creciendo a un ritmo del 80% respecto al primer
semestre de 2024.  A nivel internacional, en 2025 Vytrus  
ha obtenido un crecimiento del 72% en Europa y del 74%
en el resto del mundo, siendo claves el éxito de sus
productos basados en exosomas y el lanzamiento de
nuevos proyectos para clientes premium en algunos de
los principales mercados.

Cotización en continuo en BME Growth

Vytrus comenzó a cotizar en 2022 en el mercado BME
Growth en modalidad fixing (negociación en 2 ventanas,
a las 12:00 y a las 16:00h). La compañía ha seguido su
avance en el parqué y desde el pasado 8 de septiembre
cotiza en la modalidad de contratación general, es
decir, de forma continua desde las 09:00 hasta las 17:30
(con una subasta de apertura de 08:30 a 09:00 y una de
cierre de 17:30 a 17:35).

Este cambio de modalidad fixing a continua supone
generar mayor liquidez y volumen de contratación para
el accionariado de Vytrus, reforzar su visibilidad en los
mercados financieros y disponer de un acceso ampliado
a nuevos perfiles inversores nacionales e
internacionales.

En definitiva, cotizar en modalidad continua en BME
Growth es un avance positivo para Vytrus y aún mejor
para sus accionistas. Supone un reconocimiento del
trabajo realizado en los últimos años con el fin de
generar mayor liquidez y volumen de contratación.
Asimismo, se trata de un paso natural dado el
crecimiento de los fundamentales de la empresa y el
aumento de su capitalización, fiel reflejo del proceso de
crecimiento paulatino de Vytrus.

“El éxito de nuestra estrategia de
comercialización directa nos permite
estar más cerca de nuestros clientes
en España y Francia, impulsando al
mismo tiempo un crecimiento rentable
y sostenible.”

- Albert Jané, CEO y cofundador de Vytrus
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Clarivine™
Ayuno para la
longevidad de la piel

El cuidado de la piel basado en ciencia,
innovación e inspiración

Biotecnología galardonada por la industria cosmética

Vytrus ha seguido expandiendo su portfolio propio con
el lanzamiento en abril de 2025 de Clarivine™, un
ingrediente activo de células madre de la vid.

A través de la biotecnología vegetal, Clarivine™
introduce un enfoque innovador en cosmética para
promover la longevidad de la piel al imitar los efectos del
ayuno intermitente en las células cutáneas. Este
mecanismo activa vías regenerativas clave que mejoran
la textura, el tono, las manchas oscuras y la
pigmentación de la piel, al tiempo que mejora la
hidratación y la apariencia de las arrugas en solo 14 días. 

El resultado es un efecto inmediato de luminosidad y
rejuvenecimiento, la codiciada Glass skin, combinado
con beneficios de longevidad celular científicamente
probados y clínicamente validados en voluntarias
asiáticas y caucásicas.

Clarivine™ fue reconocido con el premio de innovación
Best Ingredient Award de in-cosmetics Global 2025 (feria
mundial de ingredientes para el cuidado personal
celebrada en Ámsterdam en abril) y el premio de
innovación de ICI Indonesia 2025. La industria cosmética
premió el enfoque innovador a través de la imitación del
ayuno, su efecto Glass skin y la sofisticada ciencia
basada en su tecnología de Péptidos Exosómicos.

Otros dos ingredientes de Vytrus con exosomas
naturales vegetales (Centella Reversa™ y Capilia Longa™)
fueron premiados en los BSB Innovation Awards 2025,
premios de referencia en Europa. 

Por otro lado, la Oficina de Patentes de Estados Unidos
otorgó a Vytrus el pasado mayo de 2025 una patente
para proteger aplicaciones cicatrizantes de varias de
sus innovaciones del portafolio. La patente denominada
“CELL-FREE PLANT CELL CULTURE SUSPENSION SUPERNATANT
WITH RE-YOUTH ACTIVITY AND/OR WOUND HEALING ACTIVITY
OVER SKIN CELLS” tiene una concesión hasta el 11 de
marzo de 2038.

“Con Clarivine™, nuestro equipo de
I+D+i ha traspasado nuevas fronteras
en la ciencia  de la longevidad,
aportando soluciones eficientes y
sostenibles al mercado cosmético”.

- Dr. Òscar Expósito, CEO, CSO y cofundador de Vytrus
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2025 2025

https://www.vytrus.com/es/natural-active/elaya-renova/
https://www.vytrus.com/es/natural-active/clarivine/


Avanzando 
con propósito
 

La sostenibilidad
como motor de valor
Vytrus continúa avanzando en la integración
transversal de la sostenibilidad en su estrategia
corporativa, reforzando los criterios ESG
(ambientales, sociales y de buen gobierno). El
objetivo es consolidar su posición como empresa
sostenible, asegurando un futuro basado en la
transparencia, la responsabilidad y la creación de
impacto positivo real.

En un contexto global donde los recursos son
limitados y los desafíos — como el cambio climático o
las desigualdades sociales — se intensifican,
incorporar criterios ESG se ha convertido en una
necesidad empresarial esencial y en un pilar
estratégico del crecimiento sostenible de Vytrus.

Informe semestral /1S 2025

Nueva etapa: Gobernanza y transformación cultural

Tras el diagnóstico realizado en 2023 y 2024 con el apoyo
de ACCIÓ a través del programa Nuevas Oportunidades
de Negocio (NON), Vytrus ha iniciado en 2025 la
implantación de su nueva Estrategia de Sostenibilidad,
con el acompañamiento experto de Roots for
Sustainability (R4S) y el respaldo del programa NON2.

La estrategia se articula en torno a tres ejes
clave que definen la nueva etapa del proyecto
ESG:

Estos ejes materializan
el propósito de Vytrus:

Propuesta de valor de la compañía

Buen gobierno corporativo

Relación con el entorno y la comunidad

Generar impactos positivos en
las personas y en la naturaleza
a través de la biotecnología.

https://www.accio.gencat.cat/
https://www.accio.gencat.cat/


JUL 2025

El proyecto se ha iniciado con el eje de buen gobierno, impulsando una transformación cultural que involucra a toda
la organización. Vytrus entiende que una sostenibilidad real exige una evolución interna que refuerce la innovación, la
agilidad y la coherencia con sus valores corporativos.

En el primer semestre de 2025 se llevó a cabo un diagnóstico participativo de la cultura organizacional, mediante
encuestas, entrevistas y dinámicas colaborativas, situando a las personas trabajadoras en el centro. A partir de los
resultados, y junto a R4S, se han identificado retos culturales y organizativos que se abordarán para consolidar un
modelo de gestión sostenible y alineado con la estrategia global de la compañía en 2025 y 2026.

Transformación cultural y fortalecimiento del buen gobierno
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Vytrus ha renovado la medalla de Platino de EcoVadis,
que reconoce su desempeño medioambiental, social,
ético y de gobernanza. Esta distinción sitúa a la
compañía en el 1% de las más de 150.000 empresas
evaluadas a nivel mundial, confirmando su liderazgo en
sostenibilidad corporativa.

En el primer semestre de 2025, la compañía ha
publicado  su Informe de Sostenibilidad 2024, con la
actualización de los principales indicadores del
ejercicio. La compañía mantiene el cálculo de su huella
de carbono y ha ampliado el análisis a nuevas
categorías del alcance 3, reforzando la transparencia y
la trazabilidad de su desempeño ambiental.

En 2025, Vytrus ha presentado su primer Informe de
Progreso (CoP) ante el Pacto Mundial de las Naciones
Unidas, reafirmando su compromiso con los 10
Principios universales y contribuyendo activamente a
los 17 Objetivos de Desarrollo Sostenible (ODS).

Vytrus reafirma su

propósito de integrar la
sostenibilidad como motor
de competitividad,

innovación y creación de
valor a largo plazo.

Consolidando su posición como
referente en biotecnología
responsable dentro del mercado
BME Growth y en el ámbito
internacional.

Reconocimientos y avances en sostenibilidad

https://www.vytrus.com/es/compania/
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UN VIAJE DESDE EL ORIGEN

Una historia de pasión por las plantas, la
ciencia, la dermocosmética y las personas.

2009
Fundación de la compañía para el
desarrollo de ingredientes activos
para el sector dermocosmético

2020
Premio Ingrediente Cosmético Más
Innovador del Mundo 2020 (primer y
segundo puesto)

Incorporación de Zamit Capital al
accionariado 2021

Incorporación al mercado BME Growth
1er Premio BBVA a la innovación en
sostenibilidad medioambiental
Premio Cinco Días Innovación
Empresarial
Premios al Mejor Ingrediente en in-
cosmetics Asia y Latin America, entre
otros

2022

Premio Ingrediente Cosmético Más
Innovador del Mundo 2019
Certificación GMP Ingredientes
cosméticos (top 10 en España)
Incorporación de Perfumerías Julia e
ICF al accionariado

2019

Explotación de la tecnología de células
madre vegetales y creación de los
primeros ingredientes 

2011

Lanzamiento del primer ingrediente
propio y creación de la red internacional
de ventas.

2014

Primer premio internacional en innovación
cosmética2016

Concesión triple patente internacional
en cuidado capilar
7 premios internacionales de
innovación y sostenibilidad
Primer Plan de Diversidad de la
compañía

2023
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2025

Exportación 71% de las ventas en 47
países de los 5 continentes
Innovación premiada a nivel mundial
Concesión patente cicatrización en USA
Publicación Informe Sostenibilidad 2024

Lanzamiento Plan Estratégico 2024-27
Incorporación Boyser al accionariado
Exportación 73% de las ventas en 39
países de los 5 continentes
Premios de innovación en Europa, APAC
y Latinoamérica
Publicación Informe Sostenibilidad 2023

2024



Información
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3.1 Indicadores clave
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INFORMACIÓN FINANCIERA

Indicadores clave

Cifra negocio (millones €)

4,38 M€
2,50 M€ vs 2024-6

Resultado Neto
(millones €)

1,44 M€
0,51 M€ vs 2024-6

Inversión en Capex 
(millones €)

0,33 M€
0,08 M€ vs 2024-6

EBITDA contable
(millones € )

2,08 M€
 0,99 M€ vs 2024-6*

EBITDA cash (no I+D+i)
(millones €)

1,43 M€
0,45 M€ vs 2024-6

Deuda Financiera 
Neta/EBITDA

X -0,51
x 0,32 vs 2024-6

EBIT (millones €)

1,64 M€
0,52 M€ vs 2024-6

Inversión en I+D+i 
(millones €)

0,65 M€
0,53 M€ vs 2024-6

Deuda Financiera 
Neta/CFB

X -0,75
x 1,11 vs 2024-6

*No incluye la provisión contable no cash para registrar el impacto contable de los planes de incentivos en
acciones aprobados por la Junta General de Accionistas, que en el primer semestre de 2024 fue de 0,09M €.

Crecimiento récord en todas las áreas geográficas

Vytrus aumentó sus ventas un +75% en el primer
semestre de 2025, obtienendo una cifra de negocio de
4,38 millones de euros respecto a los 2,5 millones de
euros del H1-2024. De esta manera, las ventas de Vytrus
en los 12 últimos meses (ventas interanuales) se
situaron en los 6,92 millones de euros. Cada mes de 2025
superó ampliamente su comparable en 2024, con tasas
de entre el 54% y el 79%. 

Vytrus creció de forma robusta en todas las áreas
geográficas donde opera. Las ventas en la Unión
Europea, incluyendo España (+81%) aumentaron un 76%
en el H1-2025. Por su parte, USA cerró los primeros 6
meses del año con un crecimiento del 49% respecto a
2024. La zona APAC (Asia-Pacífico) obtuvo así mismo un
incremento de ventas del 154% en el mismo periodo,
liderada principalmente por mercados como el de India. 
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Por su parte, el área de Latinoamérica creció un 48%
siendo sus principales mercados Brasil, Colombia y
México. A junio de 2025 Vytrus ya ha vendido sus
productos en un total de 47 países. 

El inicio de la comercialización directa en España y
Francia, el buen comportamiento de los productos que
aplican la tecnología de los Exosomic Peptides, y la
incorporación de algunos de nuestros ingredientes en
lanzamientos de marcas premium, fueron los principales
motores del crecimiento de las ventas del primer
semestre. Por indicaciones, los productos anti-ageing,
capilar y brightening fueron los que tuvieron un mejor
comportamiento.



Un 2025 con los
mejores resultados de

la historia de Vytrus

Vytrus incrementa su EBITDA un 111% respecto al primer
semestre del ejercicio anterior, situándose en los 2,08
millones de euros hasta junio. El margen EBITDA en el H1-
2025 se situa en el 48% (un 39% en H1-2024). 

En esta etapa de fuerte crecimiento en las ventas, el
reto industrial y logístico es especialmente relevante,
sobre todo tras el inicio de la comercialización directa
en España y Francia. Este nuevo modelo ha supuesto
pasar de atender directamente a unos pocos clientes
en estos mercados a gestionar más de un centenar en
tan solo seis meses. En este sentido y frente al
crecimiento de las ventas en un 75%, el conjunto de los
costes de explotación ha experimentado una subida del
35% en estos primeros 6 meses, muy por debajo del
aumento de la cifra de negocio.

Prácticamente un tercio de este incremento de costes
lo aportan los gastos derivados de la transición a la
comercialización directa  en España y Francia, que no
tendrán continuidad en los próximos meses. Sin el
impacto de los costes de transición los costes
conjuntos de explotación se habrían quedado en un
aumento del +24%.  Dentro de los costes de explotación,
la partida gastos de personal, que es la que mayor peso
tiene en la cuenta de Pérdidas y Ganancias de Vytrus, ha
crecido a un ritmo del 18%, incluyendo incrementos
salariales y nuevas incorporaciones.

Así mismo, Vytrus ha incrementado su resultado neto un
+182% respecto a junio de 2024, alcanzando los 1,44
millones de euros, gracias al incremento de las ventas,
el control de los costes de explotación y la disminución
en un 45% de los costes financieros. Por su parte, la
generación del Cash Flow Bruto (CFB), esto es el EBITDA
cash sin las activaciones por I+D, que muestra la
generación de caja de la compañía antes de la inversión
en CAPEX y la amortización de deuda financiera, se situó
en los 1,43 millones de euros, un +219% respecto a junio
de 2024. Este factor se ha traducido en la obtención de
un margen CFB/ventas del 33%, muy por encima del 18%
obtenido en el H1-2024 y en línea con los objetivos
estratégicos de la compañía. 

En definitiva, se incrementa la rentabilidad de la
sociedad muy por encima del crecimiento de las ventas,
recogiéndose los frutos de las inversiones realizadas en
los últimos años, con una gestión de costes rigurosa
que permite acompañar la expansión sin lastrar el
crecimiento de la rentabilidad.

En el periodo 2021-2022, Vytrus destinó cerca de 0,8
millones euros a inversión en activos fijos y propiedad
industrial, para mayoritariamente ampliar sus
instalaciones productivas y laboratorios y cubrir
holgadamente la demanda prevista para el trienio 2023-
2025. Esto ha permitido que, a pesar del fuerte
crecimiento de las ventas desde 2022, en el periodo
2023-2024 sólo fuese necesario invertir menos de 0,3
millones de euros para mantener el ritmo expansivo.

En 2025 Vytrus inaugura un nuevo ciclo de ampliación de
su capacidad productiva, principalmente invirtiendo en
la compra de nuevos equipos productivos y laboratorio,
la adecuación y ampliación de las instalaciones actuales
y la búsqueda activa de nuevas instalaciones
productivas.  

En este sentido, Vytrus ha invertido 0,33 millones euros
en Capex durante el primer semestre de 2025 y prevé
cerrar todo el ejercicio con una inversión global
alrededor de los 0,9 millones de euros.  La compañía
cuenta en la actualidad en su sede de Terrassa
(Barcelona) con 1.700 m2 de instalaciones destinadas a
producción, I+D+i, almacén y oficinas corporativas. 

Por otra parte, la inversión en I+D+i durante el primer
semestre fue de 0,65 millones euros, suponiendo un
aumento del 15% respecto al mismo periodo de 2024.    
Con estas magnitudes, el peso de la inversión en I+D+i
sobre las ventas se sitúa en los primeros 6 meses de
2025 en el 15%, muy por debajo del 21% del H1-2024 y en
línea con la evolución prevista en el Plan Estratégico
2024-2027.
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Obtención de 2,1 millones € de EBITDA en
un semestre (48% margen EBITDA)

Inicio de un nuevo ciclo de inversión en
ampliación de la capacidad productiva
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Reducción de la Deuda Financiera Bruta y
mejora de todos los indicadores financieros.

Por lo que respecta a su posición financiera, Vytrus
mejora a junio de 2025 la posición más que saneada que
la sociedad tenía en junio de 2024. La tesorería se sitúa
en cerca de los 3,3 millones de euros (+1 millón de euros
en los últimos 12 meses) y la deuda financiera bruta en
los 2,2 millones de euros (-0,5 millones de euros en los
últimos 12 meses). Un 35% de la deuda es con
instituciones públicas (un 22% a tipo 0 de interés). 

De esta manera, la Deuda Financiera Neta (DFN) de Vytrus
fue negativa (más caja que deuda) en -1,1 millones de
euros, se situó cerca de los 0,5 millones de euros,
arrojando unos ratios DFN/EBITDA y DFN/Cash Flow Bruto
negativos en el primer semestre de 2025.

La previsión es que a medida que se vaya ejecutando el
nuevo ciclo de inversión en aumento de capacidad
productiva y las primeras operaciones inorgánicas, la
Deuda Financiera Neta vuelva a ser positiva pero  sin
superar el ratio X1 DFN/EBITDA marcado en el Plan
Estratégico 2024-2027.

El resultado financiero se situó en los 32 mil euros (58 mil
euros a junio 2024), principalmente debido a dos
factores: no ha sido necesaria nueva financiación
durante el año y se ha obtenido un rédito de los
excedentes de tesorería que de momento no se han
invertido en las actuaciones previstas en el plan
estratégico. 

En el primer semestre de 2025, Vytrus ha fortalecido aún
más sus ratios financieras, mostrando un balance
saneado y robusto. Ha incrementado sus Fondos
propios un 32% (8,7 millones € vs 6,6 millones € en junio
de 2024) y su Fondo de maniobra hasta los 3,5 millones
de euros (2,4 millones en junio 2024) que supone que los
activos a corto plazo multiplican por 3 los pasivos a
corto plazo.

Durante los primeros meses de 2025, Vytrus mantuvo sus
periodos medios de cobro (PMC) y de pago (PMP) en
consonancia con la evolución habitual de la empresa. De
esta manera el PMC se situó en junio de 2025 en los 41
días promedio y el PMP en los 29 días promedio.
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30/06/2025 30/06/2024 Var. 2025/24

Importe neto de la cifra negocio 4.378.630,76 € 2.503.039,19 € 75%

Variación de existencias de
producto terminado

-20.639,04 € -74.931,86 € -72%

Trabajos realizados por la empresa
para su activo

649.770,96 € 530.371,85 € 23%

Aprovisionamientos -415.733,23 € -187.475,67 € 122%

Margen Bruto 90% 90%  

Otros ingresos de explotación 56.932,29 € 70.068,51 € -19%

Gastos de personal -1.411.530,16 € -1.194.752,40 € 18%

Otros gastos de explotación -1.167.361,27€ -760.180,83 € 53%

Amortización del inmovilizado -447.535,33 € -373.322,14 € 20%

Imputación de subvenciones de
inmovilizado no financiero y otras

13.841,71 € 14.331,87 € -3%

Otros resultados 329,59 € -8.904,75 € -104%

RESULTADO DE EXPLOTACIÓN 1.636.706,28 € 518.243,78 € 217%

% de las ventas 37% 21%  

RESULTADO FINANCIERO -31.744,22 € -57.859,83 € -45%

Resultado antes de impuestos 1.604.962,06 € 460.383,94 € 250%

Impuestos sobre beneficios -163.031,91 € 50.339,39 € -416%

RESULTADO NETO 1.441.930,15 € 510.723,34 € 182%

% de las ventas 33% 20%  

EBITDA 2.083.912,02 € 985.736,67 € 111%

% de las ventas 48% 39%  

CASH FLOW BRUTO GENERADO* 1.434.141,06 € 449.937,70 € 219%

% de las ventas 33% 18%  

INFORMACIÓN FINANCIERA

Estados financieros
A continuación, se presentan los estados financieros auditados de Vytrus Biotech del primer semestre de 2025 y su
evolución respecto al mismo periodo de 2024 para la Cuenta de Pérdidas y Ganancias y para el Balance de situación:

Cuenta de pérdidas y ganancias

*Cash Flow Bruto Generado antes de Capex y devolución de deuda financiera
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PATRIMONIO NETO 8.903.291,25 € 6.806.716,56 €

Fondos propios 8.712.166,46 € 6.589.772,28 €

Subvenciones, donaciones y legados
recibidos

191.124,79 € 216.944,27 €

PASIVO NO CORRIENTE 2.573.419,39 € 2.762.571,31 €

Deudas a largo plazo 1.747.033,20 € 2.167.784,02 €

Pasivos por impuestos diferidos 826.386,19 € 594.787,29 €

PASIVO CORRIENTE 1.692.988,54 € 1.075.567,53 €

Deudas a corto plazo 548.691,88 € 549.474,66 €

Acreedores comerciales y otras cuentas 
a pagar

1.144.296,66 € 526.092,87 €

TOTAL PATRIMONIO NETO Y PASIVO 13.169.699,18 € 10.644.855,40 €

Balance de situación

30/06/2025 30/06/2024

ACTIVO NO CORRIENTE 7.948.273,00€ 7.111.951,93 €

Inmovilizado intangible 4.393.012,52 € 3.896.794,96 €

Inmovilizado material 1.071.982,52 € 902.191,40 €

Inversiones en empresas del grupo y
asociadas a largo plazo

3.000,00 € 0,00 €

Inversiones financieras a largo plazo 100.063,19 € 82.253,19 €

Activos por impuesto diferido 2.380.214,77 € 2.230.712,38 €

ACTIVO CORRIENTE 5.221.426,18 € 3.532.903,46 €

Existencias 506.676,02 € 531.511,88 €

Deudores comerciales y otras cuentas a
cobrar

1.407.138,42 € 744.194,90 €

Inversiones financieras a corto plazo 600,00 € 600,00 €

Periodificaciones a corto plazo 21.527,30 € 38.060,24 €

Efectivo y otros activos líquidos
equivalentes

3.285.484,44 € 2.218.536,44 €

TOTAL ACTIVO 13.169.699,18 € 10.644.855,40 €
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Jordi Rovira 
CFO y Miembro

del Consejo

PERSPECTIVAS DE FUTURO

¿Qué perspectivas tiene Vytrus
para el cierre de 2025?

La consolidación de esta área clave asegura que Vytrus
no solo crece, sino que lo hace sobre una estructura
sólida y rentable, sentando las bases para una
expansión sostenida en los próximos años. Los drivers
del crecimiento orgánico durante el primer semestre de
2025 seguirán siendo los mismos hasta el cierre del año:
buen comportamiento de los mercados con
comercialización directa, alta demanda de nuestros
productos basados en tecnología de Exosomas y
dinamismo en nuevos lanzamientos de marcas finales
que incorporan nuestros ingredientes. 

A la par con lo anterior, Vytrus seguirá trabajando en el
desarrollo de su estrategia inorgánica, para acelerar su
transformación en un grupo multi-tecnología que
ofrezca un amplio abanico de soluciones
biotecnológicas y con capacidad comercial renovada
para llegar a un mayor número de clientes.

A pesar de la inestabilidad geopolítica y la situación
económica de algunas de las principales economías
mundiales, Vytrus está bien posicionada para mitigar
estos posibles efectos y continuar su senda de
crecimiento gracias a su diversificación geográfica y a
su enfoque en la innovación y la sostenibilidad.

Las perspectivas para los próximos meses siguen siendo
muy buenas y el objetivo es doble: seguir siendo líderes
en lanzamiento de ingredientes activos innovadores y
sostenibles para el sector dermocosmético y crecer en
línea con lo previsto en nuestro plan estratégico, con
aumentos del EBITDA y flujo de caja operativo por encima
del incremento de las ventas.

Contamos con realizar un muy buen segundo semestre
del año, a pesar de incluir meses un poco más
moderados en pedidos como son agosto y diciembre.
Tenemos muchos retos en estos meses que quedan de
2025, pero de entre todos ellos seguirá primando el
alcanzar las capacidades productivas y logísticas
óptimas para absorber el crecimiento de la demanda de
nuestros productos.

El crecimiento orgánico claramente por encima de las
estimaciones de los analistas es un excelente indicador
de la evolución de la empresa, ya que refuerza la tesis
de que el negocio principal de la compañía sigue
expandiéndose a gran ritmo, demostrando su
escalabilidad y aceptación en el mercado. 

“El crecimiento orgánico claramente
por encima de las estimaciones de los
analistas es un excelente indicador de
la evolución de la empresa”.

- Jordi Rovira, Director Financiero y Miembro del Consejo
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Suscríbete a nuestra
newsletter de noticias
corporativas

www.vytrus.com
info@vytrus.com

El presente documento puede contener manifestaciones de futuro sobre intenciones, expectativas o previsiones de VYTRUS BIOTECH, S.A. a la fecha
de realización del mismo, que se refieren a diversos aspectos, como el crecimiento estimado de las ventas, los resultados u otros aspectos relativos
a la actividad de VYTRUS BIOTECH, S.A.
Las estimaciones de resultados y las previsiones de futuro no han sido objeto de trabajos de auditoría ni de revisión limitada. Dichas previsiones de
futuro no constituyen, por su propia naturaleza, garantías de cumplimiento de las mismas, existiendo riesgos de índole económica, legal, fiscal,
laboral,  incertidumbres y otros factores relevantes, que podrían determinar que los resultados finales difieran materialmente de los estimados en las
previsiones detalladas en este documento.
El presente documento no constituye una oferta o invitación para adquirir o suscribir acciones, de acuerdo con lo previsto en la Ley 6/2023, de 17 de
marzo, de los Mercados de Valores y de los Servicios de Inversión y/o en el Real Decreto 1310/2005, de 4 de noviembre, y su normativa de desarrollo.
Adicionalmente, este documento no constituye una oferta de compra, de venta o de canje ni una solicitud de una oferta de compra, de venta o de
canje de títulos valores, ni una solicitud de voto alguno o aprobación en ninguna otra jurisdicción. 
Lo expuesto en esta declaración debe ser tenido en cuenta para todas aquellas personas o entidades que puedan tener que adoptar decisiones o
elaborar o difundir opiniones relativas a valores emitidos por VYTRUS BIOTECH, S.A.
Este documento contiene información financiera elaborada de acuerdo con las normas del Plan General de Contabilidad que no ha sido objeto de
revisión por parte del auditor de VYTRUS BIOTECH, S.A.

https://www.vytrus.com/
http://www.linkedin.com/company/Vytrus-Biotech
https://www.youtube.com/c/Vytrus
https://www.instagram.com/vytrusbiotech/
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